
 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

SPECJALISTA DS. SPRZEDAŻY / DORADCA DS. 

ŻYWIENIA ZWIERZĄT GOSPODARSKICH 

Centralna i Północna 
Polska  

Praca 

mobilna 
Umowa  

o pracę 

Pełen  

etat 

 W zależności od 

doświadczenia         

i kwalifikacji 

 Globalna firma obecna w 50 krajach, 

 Jeden z najnowocześniejszych na świecie zakładów 

mikrobiologicznych, 

 Producent specjalistycznych nawozów, preparatów 

mikrobiologicznych oraz produktów w prozdrowotnych 

zaliczany do największych w Europie, 

 Właściciel marek: 

 

 Obsługa dotychczasowych Klientów, dbanie  

o utrzymywanie bardzo dobrych relacji biznesowych, 

 Aktywne pozyskiwanie nowych partnerów handlowych, 

 Realizacja założonych planów sprzedaży  na podległym 

terenie, 

 Organizacja szkoleń i pokazów u Klienta, 

 Doradztwo i wsparcie Klientów w zakresie praktycznego 

zastosowania rozwiązań Intermag, 

 Organizacja i udział w akcjach promocyjnych i targowych.   

 

 Jesteś ważną częścią innowacyjnej firmy, która oferuje 

szkolenia poszerzające wiedzę i kompetencje,  

 Jesteś członkiem zespołu, którego nadrzędną zasadą jest 

wzajemna współpraca i dzielenie się doświadczeniem, 

 Ciekawa, pełna wyzwań praca z możliwością rozwoju 

zawodowego, 

 Niezbędne narzędzia pracy (telefon, laptop, samochód 

służbowy), 

 Atrakcyjne wynagrodzenie, system premii i nagród, 

 Oferujemy szeroki pakiet benefitów (w tym m.in. prywatna 

opieka medyczna, fundusz socjalny - dofinansowanie do 

wczasów pod gruszą, świadczenia na święta, spotkania 

integracyjne) 

 

 Wykształcenie weterynaryjne, zootechniczne lub 

pokrewne, 

 Doświadczenie w sprzedaży, w szczególności w firmach 

paszowych, 

 Predyspozycja do pracy w handlu, 

 Prawo jazdy kat. B, 

 Umiejętność obsługi komputera (pakiet MS Office), 

 Wysoka komunikatywność i łatwość  nawiązywania 

kontaktów, 

 Kreatywność i dyspozycyjność. 

 

 


